
２０１１年 戦略社長塾のお知らせ 

じっくりとしかも効果的に『社長の戦略実力』を上げたい方にお知らせです。 

車の運転をするには、第１段階から始めて 4 段階まで運転のトレーニングを行い、実地試験に合格して免許

証がもらえます。さらに運転の経験を重ねることで、運転がうまくなっていきます。 

ところが、経営には免許書がない変わりに、突然その資格を取り上げられます。倒産です。 

そうならないためには、自分で勉強して戦略実力を上げるしかありません。 

それも自社にあった効果的な方法で 

この戦略社長塾は、小さい会社の社長のために効果的な勉強会で、見学されたい方はご一報ください。 

（電話 059-398-0123 携帯 090-3447-8863） 

コース 第１講 第２講 第３講 第４講 
料金 

(税込) 

セット

講座内容 

1 月 経営原則 1/21(金) 1/28(金) 2/4(金) 2/11(金) 1 万円 

2 月 地域戦略 2/18(金) 2/25(金) 3/4(金)  2 万円 

3 月 顧客戦略 3/18(金) 3/25(金) 4/1(金)  2 万円 

4 月 営業戦略 4/8(金) 4/15(金) 4/22(金)  2 万円 

5 月 経営原則 5/17(火) 5/24(火) 5/31(火) 6/7(火) 1 万円 

6 月 地域戦略 6/14(火) 6/21(火) 6/28(火)  2 万円 

7 月 顧客戦略 7/12(火) 7/19(火) 7/26(火)  2 万円 

8 月 営業戦略 8/16(火) 8/23(火) 8/30(火)  2 万円 

9 月 経営原則 9/16(金) 9/22(木) 9/30(金) 10/7(金) 1 万円 

10 月 地域戦略 10/14(金) 10/21(金) 10/28(金)  2 万円 

11 月 顧客戦略 11/11(金) 11/18(金) 11/25(金)  2 万円 

12 月 営業戦略 12/9(金) 12/16(金) 12/22(木)  2 万円 

 

●経営原則 

①現状分析と経営の構成要因 

②利益性の原則と市場占有率 

③戦略と戦術 

④経営の全体図と社長の実行向上対策 

 

●地域戦略 

①陶山訥庵の戦略 

②強い地域の作り方 

③地域拡大の手順 

 

●顧客維持戦略 

①お客さんに不便を掛けない 

②感謝は態度で示せ 

③役に立つサービス 

 

●営業戦略 

①弱者の営業戦略 

②エンド直販の戦略 

③弱者の広告戦略 

申込ＦＡＸ番号 059-398-0153 (24 時間受付) 

開催時間 １９：００～ ２１：００ 

場 所  フルバック様 ５Ｆ 会議室 

住所 

四日市市鵜の森 2 丁目 10 番 2 三幸ビル 

参加コースの月数を

記入してください。 

経営原則 （  月）コース 

地域戦略 （  月）コース 

顧客戦略 （  月）コース 

営業戦略 （  月）コース 

※全コース参加の方は ２万円引き 

お名前  電話  

会社名  ＦＡＸ  

問合先：059-398-0123 メンターシステム 岩崎まで  


